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Przełom starego i nowego ro-
ku to szansa na korzystną 
transakcję dla osób zaintere-
sowanych zakupem fabrycz-

nie nowego auta. Większość produ-
centów, zwłaszcza popularnych ma-
rek, ma w swojej ofercie auta wypro-
dukowane jeszcze w 2010 r., które 
znajdują się na dilerskich lub impor-
terskich placach i czekają na nabyw-
ców. Obowiązuje na nie promocyjna 
cena. Z reguły przybiera ona formę 
upustu gotówkowego, ale zdarza się, 
że w parze z nim idzie lepsze wypo-
sażenie dodatkowe lub promocyjne 

finansowanie. Minusem jest to, że 
trzeba się zdecydować na już wypro-
dukowany egzemplarz, czyli z kon-
kretnym silnikiem oraz kolorem nad-
wozia. W zamian można czasem 
nieźle zaoszczędzić. Tegoroczne ofer-
ty okazują się bardzo korzystne. Trze-
ba tylko pamiętać, że kupujemy auto, 
które, mimo że nowe, formalnie ma 
już rok (na polskim rynku szczególnie 
zwraca się na to uwagę), więc za kil-
ka lat na rynku wtórnym, warte bę-
dzie mniej niż modele z roku produk-
cji 2011. Dlatego ważne jest, aby 
upust producenta zamortyzował nam 

przynajmniej częściowo utraty war-
tości. Z drugiej strony nawet roczne 
auto, które w praktyce jest fabrycznie 
nowe, będzie znacznie lepszą ofertą 
niż używany egzemplarz. Z decyzją  
o kupnie z wyprzedaży rocznika trze-
ba się jednak spieszyć. Im szybciej 
zapadnie, tym łatwiej będzie znaleźć 
interesującą nas wersję. Doświadcze-
nie pokazuje, że pod koniec wyprze-
daży zostaną już tylko najdroższe 
specyfikacje. Dlatego styczeń i począ-
tek lutego to czas, kiedy wybór jest 
jeszcze duży. Poniższe wyliczenia po-
winny pomóc w podjęciu wstępnej 

decyzji i przybliżyć tegoroczną akcję 
wyprzedażową. Trzeba tylko pamię-
tać, że w większości są to ramowe 
propozycje importera. Bardzo wiele 
zależy jednak od konkretnego dilera. 
Dlatego ostateczne ceny konkretnych 
egzemplarzy warto wynegocjować 
samemu w wybranych przez siebie 
salonach. Dotyczy to również marek 
nieujętych w poniższej tabeli  
– wprawdzie nie mają one oficjalnych 
wyprzedaży, ale w ich salonach moż-
na jeszcze znaleźć pojedyncze auta  
z 2010 roku, których cenę negocjuje 
się indywidualnie.� Michał Karczewski

Wyprzedaże 2010
AKTUALNOŚCI    oferty Specjalne na polskim rynku

Model

MiTo

Giulietta

159/159 SW

C1
C3
C3 Picasso
C4 Picasso
C5

Spark
Aveo

Cruze
Captiva

300C sd./kombi

Grand Voyager
Sebring cabrio

Panda
500/500C
Grande Punto/
Punto Evo/Linea

Bravo
Qubo
Doblò
Croma

Sedici

Przykładowa
wersja

1.4 Multiair (105 KM) 
Progression
1.3 JTDM (95 KM) 
1.4 TB (120 KM) Progression
1.6 JTD (105 KM) Progression
sedan 1750TBi (200 KM) 
Progression  
SW 2.0JTDM (170 KM) 
Progression

1.0 (68 KM) Desire 3d   
1.4 (95 KM) Exclusive 
1.6 HDI (90 KM) Attraction
1.6HDI (110 KM) Attraction
2.0 HDI (140 KM) Exclusive

1.0 (68 KM) 
1.2 (84 KM) Base 5d
1.4 (101 KM) Base A/C 4d 
1.6 (124 KM) Base
2.0D AWD Base

V6 3.0 CRD sedan
V6 3.0 CRD Touring
Limited 2.8 CRD
Limited V6 2.7

Active 1.2 Eco
500 Pop 1.2 8v 
Gr. Punto 5d 1.4 (77 KM) Actual
Punto Evo 5d 1.4 (77 KM) Active
Linea 1.4 (77 KM) Active 
Dynamic 1.4 T-jet (120 KM)
Active 1.3 Multijet 16V (75 KM)
Active 1.6 Multijet 16V (105 KM)
Dynamic 1.9 16V Multijet (150 
KM)
4x4 Dynamic 1.6 16v (120 KM)

Przykładowa 
cena przed 
rabatem

51 900 zł

61 900 zł
69 900 zł
79 900 zł
105 900 zł

110 900 zł

38 100 zł
58 200 zł
65 700 zł
85 800 zł
115 400 zł

29 990 zł
34 190 zł
38 590 zł
52 490 zł
105 690 zł

183 878 zł
194 627 zł
157 110 zł
161 979 zł

35 990 zł
43 000 zł
43 990 zł
45 990 zł
45 990 zł
61 590 zł
54 490 zł
69 690 zł
104 990 zł

65 390 zł

Oferta

rocznik 2010: rabat od 6 do 15% w zależności od wersji albo mniejszy rabat i komplet 
opon zimowych lub promocyjny kredyt lub leasing 109,9%;
rocznik 2011: rabaty od 2000 zł do 3000 zł i finansowanie jak wyżej
rocznik 2010: rabat od 8 do 12%; mniejszy rabat i komplet opon lub promocyjny kredyt 
50/50 albo leasing Giulietta BIS; rocznik 2011: rabat od 1500 do 2000 zł
rabat od 12 do 15 % + leasing 109,9%

rabat 8500 zł. Cena od 24 800 zł
rabat 11 200 zł. Cena od 31 900 zł
rabat 15 000 zł. Cena od 39 900 zł
rabat 23 800 zł. Cena od 58 100 zł
rabat 19 700 zł. Cena od 67 900 zł

rabat od 4000 zł do 4300 zł
rabat od 4500 zł do 4800 zł

rabat od 7000 zł do 7500 zł 
rabat 15 000 zł

rabat 20%

rabat 10%
rabat 15%

rabat do 7000 zł lub kredyt 5x0% albo rabat do 6500 zł +  OC/AC/NW za 290 zł
rabat do 4500 zł lub kredyt 5x0% albo rabat 4000 zł + OC/AC/NW za 590 zł
rabat do 9500 zł lub kredyt 5x0% albo rabat 9000 zł + OC/AC/NW za 490 zł

rabat 9500 zł lub kredyt 5x0% albo rabat 9000 + ubezpieczenia za 790 zł
rabat 6500 zł lub kredyt 5x0% albo rabat do 6000 +  OC/AC/NW za 790 zł
rabat do 8500 zł lub kredyt 5x0% albo do rabat 8000 +  OC/AC/NW za 990 zł
rabat do 24500 zł lub kredyt 5x0% albo rabat do 24000 + ubezpieczenie OC/AC/NW  
za 790 zł
rabat do 8000 zł lub 7500 zł + ubezpieczenie OC/AC/NW za 590 zł

Przykładowa cena 
po rabacie

Procentowy rabat dotyczy 
konkretnych egzemplarzy  
i wymaga negocjacji w sa-
lonie, np. na Giuliettę Pro-
gression z 2010 r. można 
uzyskać rabat 8% lub 7%  
i opony zimowe albo 5%  
i kredyt 50/50

29 600 zł
47 000 zł
50 700 zł
62 000 zł
95 700 zł

25 990 zł
29 690 zł
34 590 zł
44 990 zł
91 690 zł

147 103 zł 
155 702 zł 
141 399 zł 
137 683 zł 

30 490 zł
38 500 zł
34 490 zł
40 490 zł
36 490 zł
52 090 zł
49 990 zł
61 190 zł
84 990 zł

57 390 zł

Dodatkowe
informacje

Promocyjny kredyt: 
50/50 oznacza wpłatę 
połowy wartości auta,  
a resztę po roku bez od-
setek. Oferta ważna do 
końca pierwszego kwar-
tału 2011 roku.

Oferta nie łączy się  
z preferencyjnymi wa-
runkami finansowania:
kredyt 50/50 (oprocen-
towanie 2,99%),
kredyt z obniżonym 
oprocentowaniem,
leasing 105% na 2 lata.
Oferta na auta z 2010 
roku ważna do wyczer-
pania zapasów.

W przypadku wszystkich 
modeli przysługuje pro-
mocyjny kredyt 50/50 
(RRSO – 3,63%), który 
łączy się razem z raba-
tem. Możliwość zakupu 
pakietu OC/AC/NW do 
wszystkich modeli w ce-
nie od 4,5% wartości 
auta.

Wyprzedaż trwa do 
31.03.2011 lub do wy-
czerpania zapasów. Obo-
wiązuje preferencyjny 
kredyt lub leasing za-
miennie z rabatem go-
tówkowym.

Upusty cenowe ważne są 
do końca pierwszego 
kwartału 2011 roku.
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(��wyliczenia mogą się różnić od in-
dywidualnej oferty dilera)
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Punto Evo
od 40 490 zł

Panda Active
27 990 zł

300C
od 147 100 zł

Captiva
od 90 990 zł

C4 Grand Picasso
 od 80 800 zł

MiTo
od 51 900 zł

500
od 38 500 zł


